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Federazione Italiana dell'Industria Alimentare
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CONFINDUSTRIA

ITALIAN TRADE AGENCY

ICE - Agenzia per la promozione all'estero e
'internazionalizzazione delle imprese italiane

SEMINARIO AGROALIMENTARE
FOCUS VINO E DISTILLATI
16 Aprile 2014 - Palermo
c/o Confindustria Sicilia
(Via Alessandro Volta, 44)

= 14:00-14:15
Indirizzi di saluto

= 14:15-14:35
Relazioni di apertura

= 14:35-15:20
Testimonianze di esperti del
settore

= 15:20-16:20
Marketing e Penetrazione
Commerciale

= 16:20-16:50
Sistema doganale e procedure di
importazione

= 16:50-17:30
Condurre affari negli Usa

» 17:30in poi
Incontri individuali

INDIRIZZI DI SALUTO

Nino Salerno

Vice Presidente con delega
all’Internazionalizzazione — Confindustria
Sicilia



1. RELAZIONI DI APERTURA

» Presentazione Programma Speciale Stati
Uniti
Roberto Lovato
Dirigente ICE Agroalimentare e Vini

» |l potenziale del Mercato USA
Pierpaolo Celeste
Direttore ICE — New York

2. TESTIMONIANZE DI ESPERTI DEL
SETTORE - IN VIDEOCONFERENZA

Casi di successo

Best Practice

Strategie vincenti

Aspettative del mercato americano
Format commerciali collaudati negli
USA
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RELATORI:
Ann Daw
President Speciality Food Association, Inc.

Bill Earle
President National Association of Beverage
Importers, Inc. (NABI)

John Beaudette
President MHW Ltd

Giacomo Beretta
Ex Vice Presidente BINDI USA

3. MARKETING E
COMMERCIALE

PENETRAZIONE

» | trend alimentari negli Stati Uniti

» Le modalita di ingresso per i
produttori alimentari

» | rapporti con la distribuzione

» Indicazioni per la progettazione delle
politiche di marketing operativo

RELATORE:
Giuseppe Bertoli
Esperto Marketing

4. SISTEMA DOGANALE E PROCEDURE
DI IMPORTAZIONE

» Aspetti doganali e normative
» Dazi di importazione e Barriere non
tariffarie

» Documentazione di entrata ed
Etichettatura

> Autorizzazioni,
restrizioni special

» Il ruolo dellagente

certificazioni e

Danilo Desiderio
Avvocato, esperto in dogane, in Trade
Facilitation e contrattualistica internazionale

Roberto Lovato
Dirigente ICE Agroalimentare e Vini

5. CONDURRE AFFARI NEGLI USA

» Creazione di una filiale americana per
vendere o produrre

» Contrattualistica

» La responsabilita sociale d'impresa e
da prodotto

> La tutela della proprieta intellettuale
ed industriale

> Risvolti legali della protezione della
proprieta intellettuale (marchi, brevetti e

copyright)

RELATORE:

Avv. Elio De Tullio

De Tullio & Partners (Studio Legale, Roma e
New York)

6. A PROSEGUIRE INCONTRI B2B
Su richiesta tra aziende ed esperti presenti



